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Argumenter sans chercher a persuader ? Eléments pour une définition non persuasive de I'argumentation

e Type de publication : Article de collectif
e Collectif :

Persuasion et argumentation

e Auteur : Micheli (Raphaél)
e Résumé : Cet article défend I'hypothése selon laquelle il n’est pas nécessaire d’avoir recours a la notion de persuasion, et

méme pas de parler d’'une tentative de provoquer un changement d’attitude chez le destinataire, afin de développer une
définition générale de I'argumentation.
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